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  内容概览（目录）： 

●​ 政策通知 

○​ Shopee新加坡站点佣金费率及SPSF（卖家支付运费）调整通

知 

○​ 新加坡商品及服务税（GST）调整 

○​ 优选卖家入选标准更新 

○​ 商城卖家标准更新 

○​ Shopee新加坡站点跨境直邮店铺佣金费率调整通知 

○​ 仿冒品整改 

●​ 关键词&商品分享 

○​ 平台热搜关键词  

○​ CFS（闪购活动）热销品分享 （跨境卖家） 

●​ 其他 

○​ 2025年 9.1、9.9、9.15大促资源包 
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一. 政策通知/准则公告 

1、Shopee新加坡站点卖家交易手续费率及卖家支付运费SPSF调整通知 

为了给您持续提供更优质的服务和资源，Shopee将于2025年3月18日（北京时间）起调整新加坡站

点本地化履约店铺的佣金、交易手续费及尾程运费及卖家支付运费SPSF，具体费率请见下方表格： 

●​ Shopee新加坡站点本地化履约店铺尾程卖家支付运费调整。其中，海外仓尾程卖家支付运

费下调0.2 SGD，三方仓尾程卖家支付运费上调0.5 SGD 

●​ Shopee新加坡站点本地化履约店铺（三方仓及海外仓）交易手续费率统一上调1% 

●​ Shopee新加坡站点三方仓独立店铺和PFF（一店多运）3PF订单的佣金费率上调2% 

海外仓卖家每个运费档次下调 0.20 SGD 

●​ 三方仓（3PF）卖家每个运费档次增加 0.50 SGD
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*注： 

1、新费率仅适用于在生效日期（即2025年3月18日）后生成的订单。 

2.交易手续费具体费率取决于买家支付方式，部分分期付款交易手续费率您可参考：买家分期付款（

SPayLater）和专项买家分期付款（SSPayLater）。 

 

Shopee新加坡站点跨境直邮卖家的交易手续费率将统一调整为3%（含税率），具体费率请见下方表

格： 

 

*注： 

1.以上调整仅适用于除三方仓以外的跨境直邮卖家。 

2.三方仓费率调整将另行通知，请您查阅：Shopee新加坡站点本地化履约店铺费率调整通知和

Shopee新加坡站点跨境直邮卖家交易手续费率调整通知 。 

3.新的费率仅适用于在生效日期（即2025年3月18日）后生成的订单。 

4.交易手续费具体费率取决于买家支付方式，部分分期付款交易手续费率您可参考：买家分期付款（

SPayLater）和专项买家分期付款（SSPayLater）。 

 

2、新加坡商品及服务税（GST）调整通知 

 

根据新加坡税务局 （IRAS）刊登的商品及服务税（GST）税率分阶段调整指南，从2024年

1月1号起，GST将有目前的8%上调至9%。从2023年起，消费者在购买通过空运或邮寄

方式进口、价值在400元或以下的低价商品时也需要付GST。 

自2024年1月1号起，非海外仓产品的页面展示价格会自动包含9%的消费税，详情如下

图： 

 

 

https://shopee.cn/edu/article/14778
https://shopee.cn/edu/article/14778
https://shopee.cn/edu/article/17909
https://shopee.cn/edu/article/24076
https://shopee.cn/edu/article/24077
https://shopee.cn/edu/article/14778
https://shopee.cn/edu/article/14778
https://shopee.cn/edu/article/17909
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3、优选卖家入选标准 

自北京时间2024年9月16日起，Shopee所有站点将更新优选卖家标准（如下所

示）。 

（更新点）新加坡站点：平均备货时长(APT)指标将由快速发货率(FHR)指标替代；如

果您过去30天的快速发货率<75%，您的优选资格将会被移除。 
 

 

更多优选卖家内容，请您进入优选卖家政策学习！ 

 

4、商城卖家入选标准 

自北京时间2024年9月16日起，Shopee新加坡和马来西亚站点将更新商城卖家标准。

（新增）平均备货时长(APT)指标将由快速发货率(FHR)指标替代；如果您过去30天的快

速发货率<75%，您的商城卖家资格会有被移除的风险(新加坡站点)。 

 

更多优选卖家内容，请您进入Shopee商城卖家政策学习！ 

 

 

https://shopee.cn/edu/article/20824
https://shopee.cn/edu/article/20857
https://shopee.cn/edu/article/4697
https://shopee.cn/edu/article/4722


Sho
pe

e卖
家
学
习
中
心
官
方
出
品

 严
禁
转
载

 

5、Shopee新加坡站点跨境直邮店铺佣金费率调整通知 
亲爱的卖家： 
您好！为了给您持续提供更优质的服务和资源。自2025年5月12日（北京时间）起， Shopee新加坡

站点跨境直邮店铺佣金费率将调整为14%（含税率） 。具体费率如下： 

 

*请注意： 
Ⅰ:新费率仅适用于在生效日期（即2025年5月12日）后生成的订单 
Ⅱ:以上费率仅适用于跨境直邮店铺，对于新加坡站点三方仓店铺费率调整，您可参考：

Shopee新加坡站点三方仓佣金费率调整通知 
关于Shopee其它站点佣金费率，您可参考：Shopee跨境直邮卖家 - 收费标准（佣金服务费

等）。 
 
6、新加坡仿冒品和产品侵权相关通告  

新加坡站点会严格对仿冒品进行及时地清理以及整改。没有品牌方授权的卖家不可在产品标

题、描述、图片以及品牌属性中滥用品牌名称和商标。例如，近日发现很多无品牌的蓝牙

TWS耳机在产品名称以及图片中加其他品牌的相关字眼或者在白牌耳机印上其他品牌的商

标。此类产品一经查实会被下架，并且店铺会被罚分，如果店铺严重违规会被冻结。另外，没

有小米官方授权的店铺和小米生态系统的产品不得滥用小米品牌的名称和商标。请各位卖家

严格遵守卖家行为规范，需获得品牌方的授权才可使用该品牌的名称或者商标。 

 

更多资讯请点击查看 

 

 

https://shopee.cn/edu/article/24828
https://shopee.cn/edu/article/4416
https://shopee.cn/edu/article/4416
https://shopee.cn/edu/category?sub_cat_id=1066
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二. 关键词&商品分享 

1.​平台热搜关键词 ( *搜索量排名不分先后) 

Keyword/关键词 Category/类目 翻译 

phone strap Mobile & Gadgets 手机挂绳 

starbucks official Home & Living 星巴克官方 

teachers day gift Home & Living 教师节礼物 

watch Watches 手表 

adidas Sports & Outdoors 阿迪达斯 

water bottle Sports & Outdoors 水瓶 

protein powder Sports & Outdoors 蛋白粉 

teacher day gifts ideas Home & Living 教师节礼品创意 

mooncake Food & Beverages 月饼 

dress woman Women's Apparel 女士连衣裙 

owala Sports & Outdoors Owala 水杯 

bag Women's Bags 包袋 

mofusand starbucks Home & Living 星巴克 Mofusand 

small gifts for colleagues Home & Living 同事小礼物 

keychain Jewellery & Accessories 钥匙扣 

lovito Women's Apparel Lovito 女装 

popmart Hobbies & Books 泡泡玛特 

sandals women Women's Shoes 女士凉鞋 

hair clip Jewellery & Accessories 发夹 

tote bag Women's Bags 托特包 

labubu Hobbies & Books Labubu 潮玩 

mooncake 2025 Food & Beverages 2025年月饼 

torriden Beauty & Personal Care Torriden 护肤 

sling bag woman Women's Bags 女士斜挎包 
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2.​ 9月市场趋势 

类目 市场趋势 & 跨境卖家较有潜力的品类/产品 

Home & 
Living 家居 

类目热点：星巴克周边（Starbucks Official、Mofusand Starbucks）及教师节礼物（

Teachers Day Gift、Small Gifts for Colleagues）热度持续走高。新加坡消费者在

教师节、年末节庆及礼品季节前后，倾向购买创意礼物、品牌联名款及实用型家

居小物。跨境卖家可重点布局：星巴克官方联名马克杯、文具礼盒、桌面收纳类产

品，以及教师节定制礼盒。建议结合“送礼场景+联名IP”的主题进行营销。 

Mobile & 
Gadgets 数
码电子 

类目热点：手机挂绳（Phone Strap）搜索需求稳定上升。消费者偏好个性化设

计、多功能使用（如可挂卡片、AirPods、零钱）。该品类特别受年轻群体和女性

消费者青睐。跨境卖家可推出：防摔耐用、轻便时尚、带挂饰/小挂件的款式，适

合学生与上班族日常使用。 

Watches 手
表 

类目热点：手表（Watch）需求稳定，既是日常穿搭单品，也常作为礼品。新加坡消

费者偏好设计简洁、轻奢风格以及智能功能。跨境卖家可结合教师节、开学季及

年终礼品季，推出礼盒装、情侣款及智能手表，满足送礼和自用的双重需求。 

Sports & 
Outdoors 运
动户外 

类目热点：Adidas、Owala 水杯（Owala）、运动水瓶（Water Bottle）、蛋白粉（

Protein Powder）热搜频繁。新加坡健身文化盛行，消费者对运动品牌、健康补剂

和水杯需求高涨。跨境卖家可重点布局：功能性运动鞋服、保温防漏水杯、蛋白

粉及代餐粉。建议结合“健康生活、健身打卡”主题进行推广，适合健身房人群和学

生运动场景。 

Food & 
Beverages 食

品饮料 

类目热点：月饼（Mooncake、Mooncake 2025）集中在中秋档期热销。新加坡消

费者更青睐礼盒装、品牌月饼（尤其是星巴克月饼、酒店月饼），常作为送礼之

选。跨境卖家应提前布局，主打高颜值包装、礼盒组合与节日限量款。 

Jewellery & 
Accessories 
饰品配件 

类目热点：钥匙扣（Keychain）、发夹（Hair Clip）等轻小配件需求稳定。消费者多

在教师节、生日、纪念日等场景购买，注重礼品化与时尚感。跨境卖家可主推：定

制钥匙扣、精致发夹套装，或与热门IP合作推出联名款。适合学生、年轻职场女性

及礼品需求。 

Women’s 
Apparel 女装 

类目热点：女士连衣裙（Dress Woman）、Lovito 女装、女性凉鞋（Sandals 
Women）搜索量保持稳定。新加坡常年炎热，消费者偏好轻薄、透气、百搭款式，

同时对平价快时尚品牌接受度高。跨境卖家可结合换季与节庆，推出：通勤风连

衣裙、休闲凉鞋、Lovito 平价时尚女装。 

Women’s 
Bags 女士包

袋 

类目热点：女士托特包（Tote Bag）、斜挎包（Sling Bag Woman）、手提包（Bag）热
度上升。消费者关注点在于轻便、耐用、百搭设计。托特包与斜挎包在学生和上

班族群体中尤其受欢迎。跨境卖家可布局：多隔层托特包、防泼水斜挎包、时尚通

勤手提包，结合“开学季+通勤需求”进行营销。 
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Beauty & 
Personal 

Care 美妆个

护 

类目热点：Torrieden 护肤品关注度提升。消费者偏好功效型护肤（保湿、修护、

抗敏）。新加坡气候炎热潮湿，护肤需求集中在“轻薄+保湿+舒缓”功能。跨境卖家

可重点布局：基础护肤（爽肤水、精华、面膜）、修护类护肤品。适合年轻女性和敏

感肌消费者。 

Hobbies & 
Books 爱好与

书籍 

类目热点：潮玩（Popmart、Labubu）热度持续走高，受年轻消费者追捧。新加坡市

场偏好收藏性、联名款及盲盒产品。跨境卖家可重点布局：限量版 Labubu、
Popmart 盲盒，结合线上“开箱视频+社群分享”营销，满足收藏及送礼需求。 
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接下来的大促日： 

●​ 9.1大促 ,9.9大促 和 9.15 大促 

 

3. CFS（闪购活动）热销品分享 （跨境卖家) 

上周CFS（闪购活动）热销品： 高客单价选品  

 

https://shopee.sg/collections/2230552
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上周CFS（闪购活动）热销品： 高单量选品 

 

 

 

https://shopee.sg/collections/745094
https://shopee.sg/collections/2230550
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三. 其他 

1.​ 2025 18日全球特卖日（GDD）促销包介绍 

18日全球特卖日（GDD） 为卖家带来了绝佳的销售机会！这是一个

利用高曝光活动展示产品、提升店铺流量和销量的好时机。参与

GDD资源包的卖家将享受每日首页卡片曝光（25%曝光率）、闪购活

动位、品牌专属区域和卖家优惠券页面等丰富权益，帮助您的产品

在众多卖家中脱颖而出。同时，Shopee还提供广告支持和AMS（联

盟营销解决方案），帮助吸引更多流量并转化为销量。通过结合现金

激励、广告曝光和灵活的品牌推广工具，GDD资源包为卖家提供了

高效的营销支持计划，让您实现销量爆单！ 

 

此外，首次购买可享高达50%折扣，三件捆绑购买享10%折扣，六件

捆绑购买享25%折扣，营销投入更具性价比！如需了解更多活动详

情或报名，请联系您的客户经理。让我们一起开启成功的销售旅

程！ 
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2.​ 2025年9.1、9.9、9.15大促资源包 

为了帮助平台卖家在Q3爆发关键节点全面提升流量与销量，SGCB

正式推出2025年8.8大促、8.15月中大促与8.25超级大促资源包计

划！本次大促将全面延续3.3活动的权益与执行标准，为品牌提供多

渠道强曝光资源，包括活动主页 Banner、品牌专区、闪购活动位、

SBD标签等，助力商品在年中大促中脱颖而出、抢占流量高地！ 

 

同时，参与资源包的卖家将获得Shopee广告支持与AMS推广方案，

并结合现金激励与品牌推广工具，打造高性价比营销组合；再叠加首

购与捆绑专属优惠政策，有效提升用户转化与整体投产比，助力品

牌在8月大促强势突破！ 想抢占Q3爆单核心窗口期，绝对不容错

过！立即报名，与Shopee新加坡站点携手冲刺年中销量新高峰！ 

 

 
 
更多选品干货： 
1 子类目选品攻略（不定时更新）  
2 其他所有选品内容  
3 选品指南分享平台 

https://shopee.cn/edu/article/14487
https://shopee.cn/edu/tag/162?tab=all&page=1
https://solutions.shopee.cn/sellers/category-sharing-portal/#/market?m=market
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